
ATELIER CAS PRATIQUE ET MISE EN
SITUATION VENTE / NEGOCIATION 

«  un gramme d'expérience vaut mieux qu'une tonne de
théorie » 

OBJECTIFS
OPERATIONNELS

-Optimiser son argumentaire et ses
techniques de vente 

-Maîtriser les techniques de vente /
négociation

-Gagner en efficacité 

-Etre bien préparé pour affronter les
phases de négociations commerciales et
financières

METHODOLOGIE

Pour optimiser les interactions et le confort
de nos stagiaires, cet atelier est ouvert à 3
personnes maximum.

Nous alternerons entre cas pratiques,
debriefing et l'écoute des sessions des
autres participants.

Vous pourrez ainsi bénéficier du retour de
chacun et profiter d'une certaine méta-
vision en tant que spectateur actif lors des
passages des autres binômes

OBJECTIFS
PREDAGOGIQUES

-Se sentir plus à l'aise et opérationnel
par la pratique
 
-Savoir poser les bonnes questions pour
vendre ses produits et prestations 

-Maximiser  ses chances, par une bonne
stratégie de questionnement, de
répondre à 100% aux attentes et besoins
de ses clients.

NOS TARIFS

- Tarif : 120 € HT

-Tarif préférentiel partenaire: 80 € HT

-Gratuit pour les entrepreneurs de la    
coopérative
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POUR QUI /
PRE - REQUIS

-Dirigeants / créateurs d'entreprise et
personnes souhaitant se former aux
techniques de Vente / Négociation.

-Avoir une formation / expérience
commerciale sur ces sujets : Maîtriser les
différentes étapes de la vente / négociation
et avoir travaillé sur son argumentaire
commercial

L’objectif principal de cet atelier est de vous permettre  de tester vos meilleurs
arguments et votre startégie de vente / négociation lors de simulations
d'entretiens.

Ces 4 heures d'atelier se réalisent en comité restreint, pour maximiser la qualité et
le nombre de mises en situation 


